HENNECKE PRESSEBERICHT
Information. Motivation. Kommunikation.

Sales Representative Conference starkte das Wir-Gefihl

Am 28. und 29. Marz 2007 fand auf Einladung der Hennecke-Geschaftsfihrung in den
Réaumlichkeiten des Kdélner Hotels SAS Radisson und der Hennecke GmbH in Sankt Augustin
eine Sales Representative Conference statt. Anwesend war das komplette Hennnecke-

Vertriebsteam, darunter Reprasentanten und Vertreter aus 25 Landern.

Die Konferenzteilnehmer wurden vom Geschaftsfihrer, Rudolf Brumund, begrif3t. In seiner
Rede informierte Rudolf Brumund die Teilnehmer Uber den aktuellen Stand des
Verkaufsprojektes der Hennecke GmbH sowie Uber die generelle Markt- und

Wettbewerbssituation und die strategische Ausrichtung von Hennecke.

Hennecke, so Brumund, ist und bleibt der Spezialist mit dem breitesten Anlagenspektrum fir
PUR-Verarbeitungstechnologien. Im Fokus der Entwicklung stehen die Mischkopf- und
Dosiertechnologien inklusive der PUR-CSM-Spriihtechnologie. Hennecke wird auch weiterhin
der Automobilindustrie neue Anwendungen zur Verfigung stellen und seine Fuhrungsposition

im Blockschaumsektor festigen und ausbauen.

Im Hartschaumbereich fir die Baubranche und fiir die Kihlmébelindustrie wird sich das

Unternehmen weiterhin auf die zugehdrigen Produktlinien stitzen.

Breiten Raum nahmen auf der zweitdgigen Veranstaltung die Berichte der Produktlinien- und
Regionalleiter ein. Die Produktlinienleiter stellten in ihren Vortragen die neuesten Innovationen
und Maschinentechnologien vor, wie zum Beispiel die neu entwickelte MultiFlex-Basic-
Blockschaumanlage und die HochdruckreaktionsgieBmaschine BaseLine mit PPT 8-Konzept
zur Verarbeitung von Pentan. Dariiber hinaus wurde die PUR-CSM-Spriihtechnologie nochmals

vorgestellt und in den Vordergrund gerickt.

Die Regionalleiter der Regionen Asia Pacific (APAC), East Europe, Middle East, Africa
(EEMEA), Westeuropa und North American Free Trade Agreement (NAFTA) berichteten Uber
die Entwicklung und die Verkaufsaktivitaten in den jeweiligen Landern sowie Uber die Planung
und die Projekte fur die ndchsten Jahre. Unter den anwesenden Regionalleitern waren auch
Igor Croiset, General Manager von Hennecke-Maruka Shanghai und verantwortlich fir die
Region APAC sowie Don Folajtar, General Manager von Hennecke Maschinery und

verantwortlich fir die Region NAFTA.

Zwischen den einzelnen Vortrdgen und Berichten wurden ausreichend Pausen eingelegt, um

den Teilnehmern Gelegenheit einzurdumen, Einzelgespréache zu fuhren, sich personlich kennen



zu lernen, Kontakte zu kntpfen, Projekte zu besprechen und miteinander zu diskutieren. Diese
Mdoglichkeit wurde von den Anwesenden rege genutzt. An den Abenden standen eine

Dampferfahrt auf dem Rhein sowie ein gemeinsames Essen auf dem Programm.

Der Nachmittag des zweiten Konferenztages stand ganz im Zeichen von kleinen
Gesprachsrunden zu den Produktlinien Dosier-, Blockschaum-, Formschaum-, PUR-CSM-,
Sandwich- und Kuhlschrankanlagen. Fir jede Produktlinie stand im Stammhaus in Sankt
Augustin ein separater Raum zur Verfligung. Besprochen wurden unter anderem konkrete
Projekte, die generelle Situation in den L&ndern sowie anstehende Messebeteiligungen. Im
Rahmen der Gesprachsrunden nutzte jeder Vertriebsmitarbeiter die Moglichkeit, sich mit den

Kollegen der Region im Detail tGiber laufende und zu erwartende Projekte auszutauschen.

Ercihan Kurt, Leiter Blockschaumanlagen, zieht stellvertretend fir alle Teilnehmer ein positives
Resilimee der Sales Representative Conference: ,Wir sehen uns darin bestatigt, dass wir auf
ein aulerst motiviertes und engagiertes Team von Auf3endienstmitarbeitern zurtickgreifen
konnen. Die Diskussionen waren sehr konstruktiv und jeder Einzelne konnte Anregungen fir

seine Arbeit gewinnen. Kunftig kommt es darauf an, die gewonnenen Erfahrungen umzusetzen.

Die Konferenz hat uns zusétzlich motiviert und einander noch naher gebracht. Wir arbeiten alle

an dem gemeinsamen Ziel, den Kunden die bestmdgliche Anlagentechnologie zu verkaufen.”
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